
‘Netwerken is niet verkopen’ nam de
eerste spreker Jochem Klijn een groot
misverstand weg. Zijn principe over
succesvol netwerken is simpel: je moet
zaaien op goede grond om te kunnen
oogsten. En geduld hebben. Wanneer je
oprechte interesse in de ander hebt zal
er altijd iets ontstaan. “Geef veel dat
betaalt zich uiteindelijk terug” was de
kern boodschap van de presentatie van
de netwerkmakelaar. Klijn is auteur van

het boek “Netwerken op karakter” is hij
gespecialiseerd in het trainen en coa-
chen van ondernemers. Daarnaast is
het initiatiefnemer van het landelijke
businessnetwerk Netwerken.nl.
Oud-tennisser Jacco Eltingh sprak
openhartig over zijn praktijkervaringen

van netwerken en zijn verandering in
opvattingen op dit gebied. Belangrijk
onderdeel van zijn visie over netwerken
is de toon in de communicatie met je
relaties. Daarnaast is het heel belang-
rijk om je netwerk goed te onderhou-
den. Jacco Eltingh liet als voorbeeld van

effectief netwerken zijn persoonlijke
visitekaartjes rondgaan tijdens zijn pre-
sentatie. “Ik heb nog nooit zoveel reac-
ties gehad na een lezing” gaf Eltingh
na afloop aan.
Met zijn bedrijf Eltingh Haarhuis
Tennis & Events organiseert hij jaar-
lijks zo’n 300 events, waaronder de jaar-
lijkse AFAS Tennisclassics. De verkoop
en sponsorwerving van deze events is
iets waar Eltingh zich persoonlijk mee
bezighoudt.<

VOLOP TIPS EN ADVIEZEN OVER EFFECTIEF NETWERKEN
Geef veel dat betaalt zich
uiteindelijk terug
Op dinsdag 13 oktober verzorgde

netwerkmakelaar Jochem Klijn

en oud-tennisser Jacco Eltingh

voor 120 bezoekers een inspire-

rende en leerzame avond over

hun ervaringen rondom het

thema “Effectief netwerken in de

praktijk” in Omnisport Apel-

doorn.
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Over VIP Meeting
VIP Meeting is een maandelijkse
open netwerkbijeenkomst in Omni-
sport Apeldoorn met landelijke top-
sprekers uit de sportwereld en
bedrijfsleven. De bijeenkomsten
kenmerken zich door een inhoude-
lijk en inspirerend programma rond-
om sportieve en zakelijke thema's.
De bijeenkomsten worden georgani-
seerd door Buro van Oranje.

Agenda
De geplande data voor de komende
bijeenkomsten van VIP Meeting zijn:
• 10 november 2009
• 15 december 2009
• 09 februari 2010
• 09 maart 2010
• 13 april 2010
• 11 mei 2010
Meer informatie en aanmelden:
www.vipmeeting.nl

PROGRAMMA 10 NOVEMBER 2009
Presteren met Olympische ambitie

Olympisch schaatskampioen Jochem
Uytdehaage zal ingaan op het belang
van focus, begeleiding van talenten en
het stellen van realistische doelstellin-
gen. Gerard Nijboer is bekend als zilve-
ren medaillewinnaar bij de Olympische
Spelen in Athene. Momenteel begeleidt
hij naast sporters veel (top)onderne-
mers in relatie van werk en ontspan-
ning door middel van sport. Martin
Pietersen is marketingmanager bij Atos

Origin, wereldwijd IT Partner van het
IOC. Zijn presentatie geeft een unieke
inkijk achter de schermen tijdens het
grootste sportevenement van de wereld.

Ondernemer Arko van Brakel zal deze
avond inleiden en voorzien van zijn
ervaringen als sportende toponderne-
mer. Arko van Brakel is columnist van
het Financieele Dagblad en Sprout en
een van de eerste internetmiljonairs in

Nederland. Daarnaast is hij auteur van
de bestseller ‘Iedereen ondernemer.<

Het programma start om 19.30 uur.
Meer informatie en aanmelden:
www.vipmeeting.nl

De volgende VIP Meeting is op 10 november 2009 heeft als thema:
Presteren met Olympische ambitie. Het programma staat in het
teken van presteren op het hoogte niveau, zowel op zakelijk, privé
als sportief gebied. Vier sprekers (twee sporters en twee onderne-
mers) zullen vanuit verschillende invalshoeken hun ervaringen en
visie delen of het leveren van (top) presentaties.


